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1. LE METIER
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relevés sur les chantiehs Rf‘SYaA 2y a3 AdzZISNFAOASAS @2fdzySax Af RSGESNNAYS

nécess ANBa&a t fI NBFfA&ALFLGAZY RS& GNI Ol dzEd Lf LINROSRS tI f0BRAGA[YRI
conclue, il suit le déroulement des travadait les états de situation, vérifie le planning des équipes, vailleespect des délais.

ECTIFS DE FORMATION

A les compétencatu métreurl dz Pdz RQSESNOSNI:f Sa FOGABAGSE &dzA O yiSa
-, GdzRS ljdzZt f AGF GAGS SiG ljdz2 yGA -araS Sy dzdzNBE RS fF O02YYlyYyR
- Etude de la demande du client - Préparation du chantier
- Chiffrage et élaboration du devis - Suivi du chantier
- Négpciation et relation client - Analyse du chantier

3. COMPETENCES VISEES PAR LA CERTIFICATION

Compétence 1 Réaliser des Métrému borderealR S (1 2 dzii G & LIS R Q2 dz@eNthvALR delfidtideNd € 1 NBF € A al (A2
Compétence 2 Lire etcomprendré S& St Sy S yJ & vy R 4 S OK y sihple$lan&@plxspe@ivz@d\iavad de finition
Compétence 3; G+ 6 f A NJ fadaébotirsdBantRi&le cadd & marchés puldigue de marchés privés

Compétence 4t N§ LI NBNJ S a@nchanE; erf asSrér § Oaidle BugdgétRire
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4. PUBLIC CONCERNE)

t P NIAOdzE ASNR 2dz alfFNASaE RQSy (NS LNdnatn)A 3addza RS €1 FAEASNB oN

5. PRE REQUIS ET ACCES A LA FORMATION

Le candidat est titulaire
1 RQdzy RALIX §YS RS yhrévétiprddessionnell bdrca¥alirgah profizysionnel ou baccalauréat technologique) dans les

étiers du ent
1 hm' R ﬁ RA LX & Y S tinlent)taved uricekxpér B prdfedsiomnélle en entreprise de 3 ans minimum
f h! R SELISNASYOS LINPFSaaAz2yySttS RS p Fyad YAYyAYdzy RIya f
Le camlidat dot passer avec succes @ntretien de motivation permettant de déterminer la volonté, la motivation du candidat a suivre

OSGaGS F2NXYIFGA2Y SiG tF @GFEfARFGAZ2Y Rdz LINP2Si0 LINRFSaaizyySto [S

6. LIEU DE LRFORMATION 8. DUREE DEA FORMATION

GESTES FORMATION Formation en 12 mois en alteanca Session de fin septembre a fin
ASLWISYONB RS fQlyysSS adzgdryids

7. VALIDATION 714 heures de formation

2 jours par semaine en formation

Délivrance du titre Métreur/euse Peinture Finition 3 jours par semaine en entreprise

de niveau IV (Fr) et 4 ( ode NSF 233p, enregistré
au RNCP par arrété c‘llZOlS paru au JO du 9. coUT DE LA FORMATION
30/01/2015
Colt :21eHTx 714h =14994¢ 1 ¢ «k &Gl IA L ANDB
Z| Les Bouvets Des possibilités de financement existent.
6 chemin des Meches Consulter GESTES Formation
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10.MOYENS PEDAGOGIQUES

Moyens techniques MoyensRQ Sy OF RNBYSy i

Espace pédagogiqus individuek sous format cabine de Formateurs professionnels spécialisés darstiment:

4m2 Jean Claude Pra{&ntrepreneur), Roger Bartier (Spécialiste Facade),
Nombreusesallesde murs Bruno Croiz€Architecte),Philippe HuguetMétreur en villeg Second

Supports pédagogiques remis tout au long de la formation dzdz@ NSgmard BadautFormateur techniqueBatiment en Economie
AOKASNE 9EOSt S RAILIZNI Yl tedacnbtiuidion)y i X 0
disposition du logiciel métrique. Imprimantes, Formateursconsultantsprofessionnels

Vi jecteurs Yves Cadréconsultant et formateur spécialisé en management)

Le DTU 54 etun Dicobat ent remis au stagiaire ecours Jean Claude Guedéconsultantformateur en management QSE)

RQlIyysSS i dzA 1S T RYAYAAGNI G§APS nSigroulerkentdi@ S R
stage

11.METHODES PEDAGOGIQUES

Méthode expositivesuivi demise en situation prd S&aA 2y y St £ S LI NJ YSGiK2RS | OGA@BSs SESNDAC
Démonstrations et explications du formateur en ateliéchangeslidactiquedUtilisation d'un ordinateur portable et d'un logiciel de métré

12ah5!'[Le¢:; { 59 {}L+L 9¢ 5Q; ! [} ! ¢Lhb

La progression et le niveau des stagiagest contrélésen continu durant la formation, notammeipiar des évaluations lors de mises en
situationd SESNOM®Sa RQI LILX AOF GA2y T | dz8 a i %eayayirSdeSayue maddldeteiceOrbrédIeunli S Y
conseils de classe sont mis en place pour faire le point sur la progressistadiesres

At QSEI YSys fSa 02YLISGiSyO0Sa azyi S@OFfdzSSa tf2Nk RS& SLINBdzSa a

1 Mise en situation professionnelle 1/ 2y RAGAZ2YA RQ200GSyidA2y Rdz GAGN
- wShtA&ldazy RS 0 YS{pBe [t NI AN RGeS ais F vo —
= = K : : yenne générale
décorative(3h30), appartement(3h30z O 3§ R QRGP Gu &Qy SETetE inimETe

(2h), ravalement(2h)

S e = = —— = s mention . . . 12420 10/20
. 9E A0S RQl LJLJfAOI-U?(ébrySuveSS“Saag\)/KiSOU NB RS tflly
® i Mention Assez Bien 12/20 12/20
- wsSF al A2y REmeN éEtE4zRS R $ ManiomBien 14/20 14/20
9 Dossier professionnel bati tout au long de la formation Mention Trés Bien 16/20 16/20

- Remise du dossier écrit
- Présentation devanain jury (30 min

Le jury composé de professionnels habilitéslparentred QF 4 8 dZNE NI} RSa O02YLISGSy O0Sa Rdz adl 3a

Attention : 0 & me épreuve, constitue une notiminatoire

13.DEROULE DE LA FORMATION

Chaque formateur dispense le ggamme en alternant les apports théoriques et les méthodes pédagogiques. lls adaptent le rythme, le
contenu et les méthodes en fonction de la progression des stagiaires.

‘ 14.PERSONNALISATION

[ QSyaSYyotS RSa Y2RIFEfAGSE RS y2 auvdniNBehtbtésyda RS
correspondre au mieux aux profils des stagiaires et a leurs objectifs individualisés.
Z| Les Bouvets Le centre de formation est aussi en capacité de créer des programmes de formatimesuire pour

6 chemin des Méches répondre a vos besoins spécifiques.
94015 Créteil Cedex

Nosconseillers sont a votre disposition pour répondre a vos questions et vous accompagner vers le
01 41 78 52 60 meilleur dispositif possible.
www.gestes-formatlon.fr FormationMétreur/euse Peinture FinitiofiTitre NiveauV)¢ V2 du 050717 Page2/4
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15.PROGRAMME DETAILINODULES PEDAGOGIQUES
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M1 ¢ EnvironnementProfessionnel

{ G NHzOG dzNB S yOiAz2yySYSyi

-l QSYUNBLINRES AYRADARASEE S
o{b/z {!'w[Z 9lw[ZX {!ZX Xo
- Les différentes organisations professionnelles (FFB, OPP |
hwX ./ {¢. X0
OS&aaddza Rdz RSNRdzZ SYSyid RQ

Les dfférents intervenars, leurs fonctions et responsabilités

f SprisS> f 1 YIAGNKES(GRRE Se8iiRds
decontrolef S O22NRAY Ll (SdzNJ &S OdzNR
[ QIINRPOKS RSa RAFFSNBydGa O2NLJ
La notion de marchés publics/ privés

La notion declient / fournisseur

La notionde soustraitance et la cetraitance

M2 ¢ Technologie du Btiment

Les bases de la technologie peinture intérieur et extérieur :

- Connaitre les modes opératoires

- Recaonaitre les différents supports,

- Définir les travauypréparatoires en fonction des subjectiles
tS&a GNI @l dzE RQILILINKG aStz2y
Les pathologiesdesfagRSa 3 f Q2 FFNS It 2
Etablir une préconisation

t

Etudier les fiches techniques et lpséconisations defournisseurs
ClANBE f QS dRSY HISOKYNE dfSQ dzyi S
Les contraints liées aux travaux de peinture

L

[ S& LINPRdzA & SG fSdzNJ YAaS Sy
f Q2 dzliexébutetRB& di NI @ dzE  LINB LI NI G
endzdzONB f Sa LISAyddz2NBaz LI LIA SN
systéemes ITE dans le respect des consighdtilisation et de
sécurité)

M3 ¢ Environnement Mrmatif

[ WSidzRS &Rimétenehtsieppdimbuve»
Réceptionner les supports
Connaitre lesondh G A 2 y &
Lesdegrés de qualité de finition
[ S& YSiK2RSa
La ré&eption des travaux de peinture

YAYAYlIES& RQA

R Qdd A éslsurfac&side rBf&ene

[ QSidzRS RadzA®mS! SydhdmzdNE RSa L]
revétements muraux

[ QS i dzRS R«eirfiutelde splgh o

[ QS dzRS Rz S596 10 Srvisgapminéabiliés
LesréglesduCSTBL ¢ 9 oL&2fF GA2Y ¢ KSN)

EMI (Enduit Mince sur Isolant)

M4 ¢ Initiation au Dessin Technique et a la Lecture de Plan

Lesbases d résertian graphique dans le batiment
Le epérage des symboles et desdnmhations indiquées sur un
plan

La kcture et interprétation des plans, des coupdss facadest
RSa SftS@lriAaz2ya RIya fQSaLl OS
Maitriser les techniquede base du dessin technique

QsirofAaasSYSyid RSa ljdzt yaaAadal
[ altiwtion aux outils de quantification : avant métré (glan),

métré (relevé sur pla
@2t dziA2Yy N:]
Rud bordereau de prix de*fevient

f ONBFGAZY

LaSOKSNOKS RS f QSOKSTt ficGtioRdes/y & [ @8 062NF GA2y RQdzy L LY T O%yS
traits et symboles intégrant des modifications
M5 ¢ Techniques du métré

LeKAFFNI IS RQdzy 2dz@NF 3S AyGSN
Rappel des bases mathématiqueggébmétriques pour b dzyS LIASOS RSO2NY (A DEASRAMS

E

RQdzyS Tl el RSO
Le tiffrage des options et des variantes

Les cours diechniques dunétré sont dispensés de fagon
manuscritesur papier minute pour les bases théoriques puis en
informatique au moyen du logiciel « Métrique ».

| Les Bouvets
6 chemin des Meches
94015 Créteil Cedex

01 41 78 52 60
www.gestes-formation.fr
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Code CPF183263

PROGRAMME DETAILINODULES PEDAGOGIQUES (2/2)

M6 ¢ Etude technique et économique du batiment

La Egislation du batiment laSYAaS RQ2FFNBA& RSYFGSNRITAA
Le Ble des différentsntervenants dans une opération de La fcturation mensuelle et définitive de travaux (marchés publig
construction et de rénovation Iprivés)

La onnaissance des marchés de travaux tant publics que privi Larevalorisation de prix (actualisation & révision)

ainsi que des piéces contractuelles La péparation de chantier

Volet distinct pour la clientéle particuliére Lag F YAFAOIGAZ2Y RS YIAYy RQdzdz@N
[ ®u8e des prix peinture, analyse estimative matériaux

[ @Blissement des devis quantitatifs estimatifs de peinture [ ®@Blissement de contrat de sodritance
LaBYA &S RQ2F T NBarchés publBNJprivéds)h & S LeContrdle budgétaire de chantiers
[ Opboitation des résuhts de chantiers

M7 ¢ Techniques de communication

Les echniques de vente et de communication : Les echniques de négociation :
- Découvrir les besoins des clients - [Faire face a une objection
- Définir les enjeux de la négociation - Conclure : quand et comment ?
- Construire un argumentaire efficace - Etudier la concurrence
- Construire une stratégie adaptée a chaque client - VT LIINBKSYRSNI £t O2yRdzA (S
- Présenter un avantage commercial
La psture :
- Ecoute
- Objectif
- Réactivité

M8¢! OO02YLI Ay SYSyid tNBe2Si k 52a2aASNI RQIFOGABAGS

. Accompagnement de chaque apprenant dans la création de leu
compteNBYy Rdz RQlF OGA@PAingd. Sy YAt AS
4 demijournées sur site et un suivi & distance (mail et téléphone

ho2aSOGAT Rdz LINP2Si Y t NB&aSy(
votreentreprda S R QI OOdzSAf RIya al 3

M9 ¢ Initiation Pack Office

TableurExcet DiaporamaPower Point
- Les cellules, le calcul automatique, les tableaux, les - [ 834 Y2RSa RQIFIFFAOKEFAST ON
formules contenu a une diapositive, mettre en forme les en tétes

- MiseenapplichA 2y LINRPFSaarz2yysSt pieds de page

Traitement de textaNord :
- La gestion des documents, la mise en forme, la gestic
des tableaux, le traitement des images, la mise en pa
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